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HEAD OF SALES

SOGES TIL BORNHOLMSK GOURMETVIRKSOMHED

Hvem er Karamel Kompagniet

Karamel Kompagniet A/S er en forende producent af gourmetkarameller i Danmark. Vi er kendt for vores
handlavede karameller af hojeste kvalitet og vores dedikation til innovation og baeredygtighed. Vi har bade
eksport og indenrigssalg med en forholdsvis smal distribution gennem specialbutikker, szerlige key accounts
samt salg til storre private organisationer.

Central og ansvarsfuld salgslederrolle

Som Head of Sales vil du have kunden - og dermed ogsa salg - i fokus i alle dine opgaver. Du vil vaere ansvarlig
for at lede og styre virksomhedens samlede salgsstrategi og -aktiviteter og for at lede det lokale salgsteam
bestdende af interne og eksterne saelgere. Du vil arbejde taet sammen med det ovrige ledelsesteam for at
sikre, at virksomheden opnar sine overordnede strategiske mal og du vil vaere ansvarlig for at udvikle og
implementere den salgsstrategi og igangsaette de aktiviteter, der vil indfri malene for fortsat vaekst i alle offline-

kanaler — butikssalg, key account salg og eksportsalg.

Salgsstrategi for en stzerkt anerkendt brand

Du vil komme til at arbejde med et hgjtprofileret og velkendt brand som siden startup tiden i nullerne nu
er vokset til et eftertragtet og meget omfattende sortiment af kvalitetskarameller, der szelges bade i ind og
udland. Du vil fa en central rolle i den fortsatte vaekststrategi og det er planen at rollen pa sigt vil udvikle sig

til en Chief Commercial Officer med internationalt salgsansvar og potentiel ejerandel.

Ansvarsomrader:
® Salg: Drives af salg og resultater. Lytte, forsta og indfri kunderne behov.
® Salgsstrategi: Forsta, udvikle og implementere en effektiv salgsstrategi i overensstemmelse med
virksomhedens overordnede mal og strategiske prioriteter.
® Teamledelse: Ledelse og udvikling af salgsteamet, herunder rekruttering, traening og performance
management.
® Kundepleje: Vedligeholde og udbygge relationer med eksisterende noglekunder samt identificere og
udvikle nye storkunder.
® Markedsanalyse: Overvage markedsudviklingen og afdaekke nye salgsmuligheder og -kanaler — ogsa
internationalt.
® Budgettering: Udarbejde salgsbudgetter, gennemfore opfolgning og tilsikre, at de overordnede
finansielle mal nas.
® Samarbejde: Arbejde tzet sammen med marketing, produktion og andre relevante afdelinger for at sikre

en koordineret indsats, hgoj leverancekvalitet og at input fra markedet handteres professionelt.

Kvalifikationer:

Malrettet, dedikeret, handlekraftig saelger og drevet af resultater.

Minimum 4 ars ledelseserfaring af salgsteams - gerne fra fodevareindustrien/specialbutikker.
Steerke ledelses- og kommunikationsevner.

Erfaring med forhandling og salg til B2B — gerne ogsa fra udenlandske kunder / markeder.
E-commerce og B2C forstaelse.

Evne til at treeffe gode sunde beslutninger baseret pa data og markedsanalyser, strategi og taktik.

Flydende i dansk, engelsk og evt. tysk. Bade skriftligt og mundtligt.

Vi tilbyder:

® En noglerolle i en dynamisk og voksende virksomhed.
® [t steerkt og dedikeret team.

® Konkurrencedygtig lon og bonusstruktur.

® Mulighed for aktieoptioner.

Sadan soger du jobbet:

Stillingen onskes besat hurtigst muligt. Vi holder derfor lobende samtaler og ansaetter, nar den rette
kandidat er fundet. Send din ansogning samt CV og relevante bilag til job@karamelkompagniet.dk med
"HEAD OF SALES” i overskriften - inden d. I5. januar 2024.



